
Mirty Finance è il consigliere

per far crescere e proteggere 

il tuo business.
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A cosa serve un advisor

Fusioni & Acquisizioni

Un Advisor innanzi tutto fa sì che la tua 
intenzione di acquistare un’azienda, o di 
vendere la tua, non diventi di dominio pubblico. 
L’Advisor manterrà il tuo nominativo 
strettamente riservato fino alla chiusura 
dell’operazione.

Un Advisor compone una squadra di 
professionisti perché l’operazione sia sicura. Il 
commercialista non basta ed il tuo diventa 
collaboratore prezioso del nostro team.



A cosa serve un advisor

Joint Ventures

Un Advisor analizza tutti i dettagli dell’accordo 
tra due o più società, prestando particolare 
attenzione ai tuoi interessi, pur cercando 
quell’equilibrio fondamentale a tutti i 
partecipanti al programma.

Un buon accordo si basa su contratti ben 
dettagliati che garantiscano una sana e duratura 
collaborazione tra i partner.



A cosa serve un advisor

Apertura mercati

Un Advisor analizza i mercati entro i quali 
desideri introdurre i tuoi prodotti o servizi. Ti 
aiuta anche a definire l’approccio ideale per 
conseguire i tuoi obiettivi commerciali.

Estremamente importante è la contrattualistica 
necessaria per proteggerti nelle nuove relazioni 
commerciali, quali Paesi esteri o settori 
merceologici specifici.



A cosa serve un advisor

Redditi da brevetti

Un Advisor analizza il tuo brevetto, lo mette in 
protezione e studia la strategia per metterlo a 
reddito, attraverso contratti di licenza su 
royalties (riconoscimento economico dallo 
sfruttamento del brevetto da terzi) o la cessione 
vera e propria del brevetto stesso.

L’Advisor individua i potenziali clienti a cui 
sottoporre la tua proprietà intellettuale e 
gestisce tutte le fasi dalla trattativa alla chiusura 
dell’operazione.



A cosa serve un advisor

Analisi di processo

La quotidianità con i suoi impegni spesso non 
permette di analizzare se le varie attività svolte 
in azienda siano realmente efficaci ed efficienti.

Attraverso un’analisi approfondita, l’Advisor 
individua le aree di miglioramento e stila un 
programma che porti l’azienda a qualità della 
vita lavorativa ed allo sfruttamento di tutte le 
sue potenzialità.



A cosa serve un advisor

Analisi di performance

I risultati di un’azienda si possono misurare e 
l’Advisor è in grado di farlo.

Si prendono in esame tutti gli ambiti 
dell’azienda e si individuano eventuali interventi 
migliorativi, necessari per raggiungere risultati 
economici e finanziari allineati con il potenziale 
della tua azienda.



A cosa serve un advisor

Negoziazioni

Potresti trovarti di fronte alla necessità di 
negoziare in condizioni nuove. Ricorrente è il 
caso di trattative con clienti o fornitori 
strutturalmente molto più grandi della tua 
azienda. L’Advisor ti affianca perché le  
differenze di dimensione, esperienza e 
competenza della controparte, non 
rappresentino il pericolo di concludere accordi a 
tuo sfavore o sottoscrivere contratti capestro.

Questo servizio è inoltre ben consigliato in caso 
di conflittualità con clienti e fornitori.



A cosa serve un advisor

Intermediazioni

L’Advisor può fungere anche da intermediario, 
per esempio negli acquisti immobiliari, acquisti 
e vendite di lotti di merce a clienti particolari, 
operazioni in genere straordinarie per la tua 
azienda.

Come nel caso delle cessioni e acquisizioni di 
aziende, l’Advisor mantiene il tuo nominativo 
riservato fino a chiusura dell’operazione.

Ciò evita speculazioni a tuo sfavore e la 
divulgazione delle tue iniziative soprattutto alla 
concorrenza.
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